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La mision inversa con Turquia cierra con
tres negocios firmes y muchas expectativas

La Cambra destaca que se trata de un mercado creciente que ofrece oportunidades a casi todos los sectores

© En el encuentro
han participado ocho
firmas otomanas

Josep Lluis Alonso

La Cambra de Terrassa cerré ayer la
misién inversa con Turquia, la prime-
ra de este formato con este pais. Du-
rante un dia y medio, se celebraron 55
reuniones de negocio entre ocho em-
presas turcas y 37 catalanas. Horas an-
tes de la conclusion, ya habia tres
acuerdos firmes —dos del sector de la
alimentacién y uno en el de la ilumi-
nacién- para empezar a distribuir pro-
ductos por toda Turquia.

Las ocho empresa turcas son impor-
tadoras y distribuidoras. Ademads de
los sectores indicados, también han
estado representados los de la ali-
mentacién, construccién, regalo,
energias renovables y sector eléctrico.

Marset Iluminacién, de Badalona,
es una de las firmas participantes que
han testimoniado las buenas expec-
tativas que ha generado este encuen-
tro. Se trata de una compaiifa familiar
fundada en 1942. Empezé como em-
presa metaltirgica, luego paso a fabri-
car lamparas metdlicas y, finalmente,
apost6 por el diseiio, con el que ha ga-
nado muchos premios. Julia Farré, del
equipo de exportacion, destaca que
Marset ha participado en esta misién
“porque las cdmaras dan mucho apo-
yo a las empresas pequenas y media-
nas para conocer partners y clientes
potenciales de otros paises”. Razona

Aladerecha, Inzi Zehra Ozman, de Phare Design, con el equipo comercial de Marset Iluminacién. cristoeaLcasiro

que con la crisis en Espana, la expor-
tacién estd subiendo. “A muchas em-
presa pequeiias de Catalunya les cues-
ta dar este paso, pero creo que con la
situacién actual, lo intentardn y verdn
que realmente hay que trabajar glo-
balmente por todo el mundo”. Marset
Tluminacién exporta el 45% de sus
ventas actuales a 30 paises del mun-

do. Esta mision le ha permitido reen-
contrarse con Phare Design, una com-
paiiia turca muy bien situada en el
sector de los proyectos, tanto institu-
cionales como corporativos (hoteles,
empresas...), con la que ya tuvo rela-
ciones comerciales hace diez afos,
pero con la que acabé perdiendo el
contacto. “Aunque Turquia no es co-

HATICE CAN MANAGER COMERCIAL DE LA CADENA DE DECORACION MUDO

“En Turquia somos una poblacion grande
y joven, con una mentalidad muy abierta”

Hatice Can es manager comer-
cial de la compaiia turca
Mudo, y se ha entrevistado con
seis firmas catalanas en el mar-
co de la misi6n inversa.

¢A qué se dedica su empresa?
Es una empresa del sector de la
decoracién, que vende mue-
bles, articulos parala cocina, el
hogar. Tenemos 84 tiendas por
todo el pais. La mayoria de pro-
ductos que vendemos son im-
portados. Los tenemos de toda
Europa, India y Asia Oriental.
Compramos en el extranjero y
distribuimos en Turquia.

¢Cudl es la relacién de Mudo con
el mercado espafiol?

Estamos comprando ya a una
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nocida por el disefio como Italia, tie-
ne fabricantes importantes”, explica
Farré. Ambas compaiifas estdn consi-
derando ahora la oportunidad de tra-
bajar juntas otra vez. Otra empresa
turca, Mudo, del sector de la decora-
cion, da también su testimonio en la
entrevista que aparece bajo estas li-
neas. En cualquier caso, la Cambra

pone de relieve el potencial de Tur-
quia, “un mercado de mds de 70 mi-
llones de habitantes, de consumido-
res. Estd creciendo muchisimo y es
muy interesante no sélo para vender,
sino para hacer inversiones”, explica
Josep Maria Armengou, responsable
técnico de comercio internacional de
la Cambra de Terrassa. Recuerda, ade-
mads, que se trata de un mercado muy
estratégico, a caballo entre Europay
Asia. “Estar presente en Turquia es te-
nerla puerta de acceso al mercado de
Asia Central, Oriente Medio...” El de-
seo del pais es entrar en la UE, razén
por la que “ha mejorado mucho eco-
némicamente aunque por temas po-
liticos atin no ha podido entrar”.

UN MERCADO QUE CRECE

A pesar de que la crisis financiera tam-
bién le ha afectado, lo cierto es que
ahora estd creciendo y, segtin destacé
el cénsul otomano en Barcelona en el
encuentro que tuvo con la Cambra de
Terrassa, los proyectos que la crisis pa-
ralizé han vuelto a ponerse en mar-
cha. Armengou indica que “las em-
presas turcas que han venido lo con-
firman. Tienen muchos proyectos
nuevos por delante y esperan buenos
resultados en 2010 y sobre todo en
2011”". Apunta que las oportunidades
que ofrece son muchas. “Tiene pro-
yectos de infraestructuras, la cons-
truccién estd creciendo mucho... pero
no hay que descartar a ningtin sector:
energias renovables, farmacéuticos,
cosmeética, alimentacién... Hay mu-
chos sectores con posibilidades por-
que es un mercado creciente”.
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empresa catalana, Ceres Rou-
re, fabricante de velas, con la
que nos hemos visto también
en esta misién. Ahora espera-
mos encontrar NUEVoS provee-
dores a través de las reuniones
que hemos tenido.

¢Qué impresién ha sacado de
sus entrevistas con las empre-
sas que ha contactado?
Realmente, creo que puedo ha-
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cer negocios con cualesquiera
de ellas. Una accién de este
tipo permite conocer nuevas
empresas, comunicarte y esta-
mos contentos con el trabajo
hecho.

¢Para alguien que no conozca su
pais, qué destacaria de Turquia
desde el punto de vista econé-

mico y también empresarial?

Lo primero la poblacién. So-
mos setenta millones de habi-
tantes. Ademds somos una po-
blacién joven, con una menta-
lidad muy abierta. Tenemos
una parte muy vinculada al
Oeste, a Europa, y otra a Asia.
Somos un pais con muchas ga-

nas de hacer cosas, de apren-
dery somos muy abiertos. Esta
es una actitud muy positiva.
¢Cudnto tiempo lleva trabajan-
do en su empresa? Usted se ve
muy joven...

Tengo 28 anos y llevo cinco
trabajando en esta empresa.
Soy una de las mds veteranas.
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